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Netimóveis
Mais que uma rede, uma filosofia de trabalho

| Vila Velha



Economia descentralizada
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Prosumidores versus consumidores

Economia Colaborativa
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Por que não?



As redes organizacionais N | N são mais do que uma aliança estratégica, posto 
que presumem mais integração, compartilhamento de valores e estruturas e se 
estabelecem por prazo indeterminado. As redes diferem das franquias na 
medida que não participam da receitas das suas associadas bem como 
preservam a sua autonomia e identidade.

Alianças
estratégicas

Franquias
Redes 

organizacionais
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Como é o mercado em

Vila Velha?
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Mercado em Vila Velha| venda

730
transações por mês

R$ 182 milhões
negociados mensalmente

R$ 6.3 milhões
comissões pagas mensalmente

R$ 23.486
Pib per capta

* Valor médio do imóvel = R$ 250 mil com 70% de intermediação a 5%



Mercado em Vila Velha| locação

14,5% 
do estoque total de imóveis

29 mil
imóveis alugados

(20% do total)

R$ 974 mil
comissões pagas mensalmente

(supondo que 70% sejam administrados |valor  médio R$ 600 com taxa de 8%)

21.700 
imóveis alugados
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ESTRATÉGIA





Núcleo de inteligência 
estratégica  para 
locação.
SP | DF | BA | MG



| Nossos resultados





www.netimoveis.com

Compartilhamento Brasil

73% 58% 44% 48%

Fonte: SAN - 2017

Belo Horizonte Distrito Federal Vitória Contagem

30%

Compartilhamento
locação | BH
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Ecossistema |  



“O ecossistema Netimóveis é um ambiente seguro, aberto 
e transparente para os participantes. Com isso, consegue 
propagar a percepção de que é mais vantajoso e lucrativo 
colaborar com a rede do que o contrário”. 

N | N





Netimóveis | ES





NITI
Núcleo de inteligência da tecnologia imobiliária Netimóveis

Os melhores resultados



14:30



NITI | Equipe de TI e suporte



Mástersite responsivo e integrado com o portal.



Brokersite





Mastersite Brokersite

MOL | Marketing online Netimóveis



CRM
integração & indução de negóciosSAN |







www.netimoveis.com



PCN | Programa de carreira Netimóveis
desde 1.999

.......................................

“Com método e disciplina 
o sucesso é uma consequência”.



Nenhum de nós é melhor que todos nós juntos.
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Mais que uma rede, uma filosofia de trabalho.

ariano.com.br

Apresentação  disponível  em:


